
Възрастни хора за зелени инициативи – от 
ръцете, през ума до душата

Проектен No.: 2022-1-BG01-KA220-ADU-000085169

КАК ДА ПРЕВЪРНЕМ ЛЮБИТЕЛСКА 
ДЕЙНОСТ ПО ПРИЛОЖНО 

РЕЦИКЛИРАНЕ В 
ПРЕДПРИЕМАЧЕСКА ИНИЦИАТИВА

Този проект е съфинансиран с подкрепата на Европейската комисия. Настоящият материал отразява единствено гледната точка на автора и Комисията не носи
отговорност за начина, по който може да бъде използвана съдържащата се в него информация.
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2.1 От къде идват бизнес идеите?

Идеята за бизнес обикновено 
идва от наблюдение на 
действителността и е свързана с 
представата за пазарна ниша, 
която може да бъде запълнена.

Бизнес идеята трябва да 
предоставя продукти или услуги, 
които задоволяват нужди, важни 
за достатъчен брой клиенти.



Изборът може да бъде подпомогнат от личните интереси на човека, 
умението му да наблюдава, любознателността му и дори от „точното му 
око“ за детайли. 
Няколко начина как да генерирате бизнес идеи:

КАК ДА ПРЕВЪРНЕМ ЛЮБИТЕЛСКА 
ДЕЙНОСТ ПО ПРИЛОЖНО 
РЕЦИКЛИРАНЕ В 
ПРЕДПРИЕМАЧЕСКА ИНИЦИАТИВА

Събиране на пазарни 
данни (напр. чрез четене 
на вестници, брошури, 
интернет страници и пр.)

Наблюдаване на 
конкуренцията (какво 
правят и как го правят?)

Започнете от личните си 
интереси (пр. можем ли да 
направим хобито си печеливша 
работа?)

Професионален опит
(за по-добро разбиране как 
функционира една 
компания)

Като се вдъхновим от 
други компании (идеята 
не е задължително винаги да 
бъде оригинална!)

Потърсете съвет (за оценка на 
бизнес идеята)
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2.2 – Пирамида на Маслоу
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2.2 Пирамида на Маслоу

Каквато и да е вашата идея, първо я 
тествайте, за да оцените устойчивостта 
й: тя отговаря ли на някакви нужди –
първични или допълнителни, на 
потенциалните клиенти?

Пирамидата на Маслоу е лесен за 
разбиране инструмент за подредба на 
човешките нужди: продуктът или 
услугата винаги трябва да задоволяват 
някоя от тези нужди. В противен 
случай защо човек да харчи пари, за да 
ги купува?
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2.3 - Какви са нуждите и как да ги 
задоволим?
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2.3 Какви са нуждите и как да ги задоволим? 

Човешките нужди са 
безбройни! 

От най-
базисните (най-
отдолу в прамидата на 
Маслоу)... 

… до много по-
комплексните (в 
горната част на 
пирамидата)

КАК ДА ПРЕВЪРНЕМ ЛЮБИТЕЛСКА 
ДЕЙНОСТ ПО ПРИЛОЖНО 
РЕЦИКЛИРАНЕ В 
ПРЕДПРИЕМАЧЕСКА ИНИЦИАТИВА



Ако е роден в наши дни, първобитният човек би 
имал безкрайни възможности да задоволи глада 
си, вместо да ловува. Има много храна и много 
места, от които да си я купи!
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2.3 Какви са нуждите и как да ги задоволим? 



Една жена от по-богата социална прослойка има безкраен набор от 
продукти и услуги, които може да си купи, за да задоволи нуждата да 
покаже социалната класа, към която принадлежи.
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НЕКА ДА 
РАЗГЛЕДАМЕ 
ОПРОСТЕН 
МОДЕЛ НА 
СХЕМАТА ЗА 
ПРОИЗВОДСТВО 
НА ДРЕХИ

Производство на памук Предене / тъкане

Дизайн / производство на дрехиСклад / дистрибутор
Магазин (физически или онлайн)
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Всеки нов бизнес е роден от идеята да задоволи нужда, 
която не е била или е частично задоволена!

Новата компания ще заеме едно или няколко от кутийките от 
веригата, показана на предходния слайд!

Нека да направим два важни извода:

Урок 2
2.3 Какви са нуждите и как да ги задоволим? 



2.4 - Бизнес модел и бизнес план
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2.4 Бизнес модел и бизнес план

Бизнес модел или Бизнес план



Бизнес моделът е:
● Обобщена презентация на 

предприемаческия проект;
● Полезен като първа стъпка към 

бизнес плана;
● Полезен за бърза презентация 

на предприемаческия проект 
пред непрофесионалисти (пр. 
първоначалните финансиращи 
бизнеса – членовете на 
семейството) или пред 
професионални финансови 
агенти, като бизнес ангелите, 
които са свикнали да подпомагат 
различни добри идеи.
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Пример: Бизнес 
моделът на 
McDonald’s, 
описан в Canvas
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Бизнес планът цели да:
● Представи вашия проект пред 

потенциални инвеститори, клиенти и 
партньори;

● Ви помогне да разговаряте с банки и 
други институционални инвеститори 
– публични или частни, за да 
получите финансиране;

● Подготвите плана за действие чрез 
симулация на различни сценарии за 
развитие на бизнеса; 

● Запознае самите вас с различните 
аспекти на бизнеса – количествени и 
качествени. 
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Най-често срещаните части на бизнес 
плана са:
● Кратко резюме
● Анализ на клиентите и пазара
● Конкуренти
● Доставчици
● Каталог на продуктите (услугите)
● Маркетингов план
● Технико-индустриално наследство
● Фирмена организация
● Икономически и финансови аспекти 

(бюджетни прогнози, паричен поток, 
„точка на равновесие“ и др.)
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В следващия урок ще се спрем на някои от частите на бизнес 
плана, особено тези, насочени към стратегията за излизане на 
пазара и финансовото управление. 

Можете да се запознаете със следните полезни видеа:
★ https://www.youtube.com/watch?v=hB_ftQKyu9s (добро 

въведение в изготвянето на бизнес план)
★ https://www.youtube.com/watch?v=IP0cUBWTgpY (добро 

въведение в разработването на бизнес модела „Сanvas“)
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2.4 Бизнес модел и бизнес план

https://www.youtube.com/watch?v=hB_ftQKyu9s
https://www.youtube.com/watch?v=IP0cUBWTgpY


www.activegreenseniors.eu

Възрастни хора за зелени инициативи – от 
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Този проект е съфинансиран с подкрепата на Европейската комисия. Настоящият материал отразява единствено гледната точка на автора и Комисията не носи
отговорност за начина, по който може да бъде използвана съдържащата се в него информация.

Благодарим за 
вниманието!

Партньори:

http://www.activegreenseniors.eu/

	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 15
	Slide 16
	Slide 17
	Slide 18
	Slide 19
	Slide 20
	Slide 21
	Slide 22

